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О продажах 
предприятия 

- Погода теплая, как это 
влия ет на работу предприя-
тия? Продажи падают? 

- Погода в этом году действи-
тельно несколько аномально се-
бя ведет: холодный был сентябрь, 
но в то же время довольно теплые 
октябрь и ноябрь... Объемы по-
требления газа не существенно, 
но сокращаются, однако это ни-
как не влияет на режим постав-
ки, все как обычно: да, стало не-
сколько меньше продаваться газа. 
Но все в пределах статистической 
погрешности в два-три процента.  

О ценах на газ 
на Украине 

- Скажите, а ситуация с конт-
рактом на поставку будет до 
бесконечности длиться?.. На 
Украине, смотрите, как быстро 
договорились. И  газ подеше-
вел – это главный итог для 
украинской газовой отрасли. 

- Что касается контракта, без-
условно, надо будет садиться за 
стол переговоров и обговаривать 
новый контракт. Когда будут к это-
му предпосылки? Возможно, в сле-
дующем году. Насколько в конт-
ракте могут измениться условия 
в части формирования цены? Мое 
мнение, это почти нереально, что-
бы цена менялась в сторону увели-
чения или уменьшения. Сейчас мы 
работаем по европейской форму-
ле, которой оперируют при работе 
с большинством партнеров в Ев-
ропе. То, что произошло на Укра-
ине – все-таки несколько иного ха-
рактера изменения в отношениях. 

- А какой главный итог года 
для «Молдовагаз»? 

- Главный итог года для пред-
приятия - это то, что для всех (а 
это более 650 тысяч потребите-
лей) в полном объеме поставляли 
природный газ. Это главная зада-
ча предприятия, чтобы нужды всех 
потребителей были удовлетворе-
ны. Это у  нас приоритет номер 
один. Также в приоритетах и то, 
что транзит должен быть испол-
нен в полном объеме.

- Большой долг у Приднестро-
вья за газ. Что с ним будет?  

- Ситуация без изменений, про-
блема не решается, долг нака-
пливается.

О том, когда будет 
пролонгирован 
контракт 

- И все же по контракту. Ска-
жите, когда он может быть пе-
ресмотрен? 

- Переговоры некоторое время 
шли, и было решено, что лучше 
всего пролонгировать существу-
ющий контракт и на поставку, и 
на транзит газа.  25 декабря бу-
дет наблюдательный совет в Мо-
скве, где акционеры (если поддер-
жат решение) подпишут контракт 
о пролонгации. 

- А есть ли какие-либо пред-
посылки для неподписания? 

- Надеюсь, что их нет. Это взаи-
мовыгодное сотрудничество. «Газ-
прому» выгодно продавать газ в 
Молдове и обеспечивать тран-
зит. Но, на мой взгляд, надо сесть 
за стол переговоров и обсудить 
ситуацию. Молдова должна по-
нимать, что лучше быть обеспе-
ченной среднесрочным или долго-
срочным контрактом, чтобы каж-
дый год не возникало вопросов 
- будет подписан контракт или нет. 

Мое мнение, что нужно подписать 
среднесрочный контракт и обеспе-
чить газом страну. 

О новом 
газопроводе 

- Готовится ли «Молдовагаз» 
использовать инфраструктуру  
газопровода Унгены - Яссы? 

- Мы должны все рассмотреть, 
и если с Запада будет газ, то 
изучим эту ситуацию. Давайте не 
форсировать события. Подождем, 
когда будет завершено строитель-
ство газопровода Унгены - Яссы, 
и посмотрим. Конечно, даже тех-
нически природным газом он не 
сможет обеспечить всех жителей 
страны. При реализации проекта 
строительства газопровода Унге-
ны - Кишинев уже может обрести 
очертания какая-либо другая схе-
ма. Все дело в цене вопроса  и га-
за, соответственно. 

- А может ли возникнуть 
такая ситуация, 
что румыны бу-
дут покупать 
газ у «Газ-
прома», а 
продавать 
Кишине-
ву, но до-
роже? 

- Теоре-
т и ч е с к и 
может быть 
все. Но ка-
кой смысл в 
этом для поку-
пателя? Конечно, 
когда есть выбор, 
это всегда хорошо. Но, 
выбирая, надо ориентироваться 
на лучшую цену. Пока исходим из 
того, что традиционный поставщик 
«Газпром» - даст лучшую цену Мол-
дове, чем кто-то другой. 

О долгах 

- Сейчас вовсю идут  бата-
лии  и говорится о слиянии 
ТЭЦ и «Термокома», чтобы ре-
шить проблему долгов. Како-
во ваше мнение, решит ли это 
проблему? Говорят, что «Мол-
довагаз» хочет прибрать к ру-
кам лакомый кусок… 

- Мы ничего прибирать к рукам 
не собираемся, никаких решений 
или обсуждений по этому поводу 
не проводилось. Что касается объ-
единения предприятий, я считаю, 
что это правильный шаг. И экс-
перты Всемирного банка говори-
ли, что это хороший, грамотный  
шаг. Насколько я понимаю, будут 
предоставлены некие гарантии, и 
объединенное предприятие полу-

чит кредит, за счет которого оно 
сможет рассчитаться с «Молдо-
вагаз». К тому же очевидно, что 
объединение предприятий приве-
дет к сокращению административ-
ных издержек. Возможно, будут 
сокращения издержек производ-
ственных. По нашему мнению, это 
неплохое и правильное решение, 
и надеемся, что оно будет осу-
ществлено. Более двух миллиар-
дов леев долга имеют эти предпри-
ятия. За все надо платить. Это на-
ша позиция. 

- На эти долги начисляют-
ся проценты? Пеня?

- Конечно, суще-
ствует пеня, мы 

ее считаем, 
она, правда, 
только в су-
дебном по-
рядке лега-
лизуется. 
П р е д п р и -
ятия, как 
правило, от-

казываются 
платить. Пода-

ем иски на пе-
ню, получаем су-

дебные решения. Толь-
ко так. 

О ценах в Европе

- В Европе газ импортиру-
ют по одной цене, а дистрибу-
ция раза в два раза дороже. И 
фактически европейская цена 
для потребителя довольно вы-
сока. В перспективе вы, как 
экономический агент, думае-
те о том, как повысить рента-
бельность? Вы же видите, что 
происходит в Европе… 

- Спасибо, что журналисты это 
понимают. Невозможно этот во-
прос решить единовременно. Но 
в Европе, да,  процентов тридцать 
из конечной цены  - это стоимость 
газа, а остальные 70 % - издержки 
предприятия на  инфраструктуру, 
административные и прочие рас-
ходы. У нас же стоимость газа в  
конечной для потребителя цене 
составляет до 80%. Понятно, что 
происходит перекос, и те сред-
ства, которые газовая отрасль 
должна получать, она не получа-

ет. Естественно, такая ситуация 
складывается за счет тарифного 
регулирования. Все это прямым 
образом отражается на развитии. 
Те средства, которые можно было 
бы вкладывать в развитие, мы не 
вкладываем. А ведь мы могли бы 
потихоньку приводить к европей-
ским стандартам поставки, чтобы 
мы могли иметь интеллектуальный 
счетчик с электронной передачей 
данных, чтобы по домам не ходи-
ли контролеры, не раздевались, 
не разувались, да и вообще не 
всегда их хозяева пускают в до-
ма. К тому же, и контролер мо-
жет ошибиться. Счетчики с дис-
танционной передачей данных ис-
ключают  ошибки и дискомфорт. 

- Сейчас контролер фото-
графирует…

- Да, сейчас мы просим, чтобы 
они фотографировали. Потому что 
приходит потребитель с фактурой 
и жалуется – «Побойтесь бога, от-
куда у меня такие цифры!». Счет-
чик с дистанционным управлени-
ем позволяет не только дистанци-
онно передавать данные, также 
можно и отключать дистанцион-
но газ за неуплату. Не надо при-
ходить со сваркой к человеку до-
мой, не надо портить мебель, пач-
кать квартиру. Все это, конечно, 
хотелось бы реализовать, но де-
нег нет... Откладываем для буду-
щих времен. Быстрого и легкого 
решения не видим. Ведем диалог 
с НАРЭ, какой-то просвет в кон-
це туннеля, надеемся, что увидим 
в 2014 году. 

Об инвестициях 
на следующий год 

- В Бельцах была в этом го-
ду запущена модернизирован-
ная ГРС, это крупная инвести-
ция предприятия, а что у вас 
в планах? 

- В 2013 году было заложено 
300 миллионов леев – это про-
грамма капитального ремонта и 
инвестиций, между тем НАРЭ при-
знал в тарифных целях только 250 
миллионов леев. В Бельцах запла-
нировали модернизировать ГРС и 
выполнили намеченное. И очень 
гордимся этим! Также  и в 2014 
году  есть в планах инвестировать 

30 миллионов леев на две ГРС. 
Чтобы вы имели представление, 
отмечу: всего в  Молдове  78 га-
зораспределительных станций,  из 
них около 80% ГРС старого, совет-
ского образца, которые не управ-
ляются дистанционно. У нас раз-
работана программа по модерни-
зации, потихоньку мы будем их 
все заменять. На это нужны вре-
мя и деньги. 

- А кроме ГРС, куда вы еще 
инвестируете? 

- Мы продолжаем ремонт газо-
провода Раздельная - Измаил, уже 
несколько лет он выведен из рабо-
ты, и только по двум другим вет-
кам осуществляется транзит. Мы 
вместе с украинскими коллегами 
его ремонтируем, потому что срок 
амортизации транзитного газопро-
вода подошел к концу. Также там, 
где есть заявки от населения, за 
полцены мы будем проводить газ 
к населенным пунктам Молдовы. 
Также запланирован текущий ре-
монт для поддержания стабильно-
сти газовой системы. Каких-то но-
вых инвестиций у нас на следую-
щий год не запланировано. 

О втором 
и третьем 
энергопакетах

- Парафировав соглашение 
об ассоциации с ЕС, Молдова 
обязалась развивать энерге-
тику по стандартам ЕС, вне-
дрять второй и третий энер-
гопакеты. Как это отразится 
на работе предприятия? 

- Второй энергопакет уже реа-
лизован, по третьему энергопа-
кету правительство объявило от-
срочку до 2020 года. Даже при 
создании нашего предприятия в 
1999 году мы в своих видах де-
ятельности имели разделенную 
компанию. В той же Прибалтике, 
которая продвинулась по пути ев-
роинтеграции, только сейчас идут 
процессы разъединения. У нас же 
было сразу создано «Молдова-
трансгаз», которое занимается 
транспортировкой газа, это от-
дельное юридическое лицо. То 
есть транспорт и передача природ-
ного газа были юридически разде-
лены. А потому юридически у  нас 
уже есть отдельное предприятие, 
которое занимается транспорти-
ровкой газа. Это юридическое ли-
цо со своей подписью, со своей 
печатью, со своей ответственно-
стью. Выполнение условий третье-
го энергопакета означает разде-
ление права собственности.  Что 
будем делать с третьим энергопа-
кетом - пока не ясно. 

- А могут ли по итогам 2013 
года акционеры компании рас-
считывать на выплату диви-
дендов?  

- Нет. Чтобы можно было вы-
плачивать акционерам дивиден-
ды, нужно сперва погасить убытки 
прошлых лет, которые составля-
ют 2,9 млрд. леев. Лишь после за-
крытия вопроса с убытками можно 
реально обсуждать возможность 
выплаты дивидендов. 

Подготовила Дарья 
ЗИМБЕЛЬСКАЯ

Фото: автор. 

Александр Гусев: 

Чтобы каждый год не возникало вопросов, 
будет подписан контракт или нет – лучше всего 
заранее обо всем договориться с «Газпромом»! 

Председатель 
правления 

АО «Молдовагаз» 
на встрече 

с журналистами 
ведущих СМИ 

Молдовы подвел 
итоги газовой 

отрасли страны

ТОЛЬКО 
ЦИФРЫ 

Глава «Молдовагаз» назвал 
сумму долгов предприятий энер-

гетического комплекса Молдовы пе-
ред компанией, сумма которых пре-
высила 2 млрд. леев, из которых те-
кущие долги за 2013 год составили 
550 млн. леев.  Задолженность же 
самого АО «Молдовагаз» приблизи-
лась к отметке в $5 млрд. Из этой 

суммы $4,5 млрд. приходится 
на задолженность лево-

бережья Днестра.

Александр Гусев: «Главный итог года для предприятия - 
это то, что для всех (а это более 650 тысяч потребителей) 
в полном объеме поставляли природный газ».


