
ВАДИМ ЧЕБАН:

В ожидании либерализации 
рынка природного газа 
АО «Молдовагаз» 
укрепляет присутствие в 
сегменте В2В. Пока 
конкурентов у него немного 
— доля альтернативных 
поставщиков не достигает и 
10%, но «Молдовагаз» все 
же оптимизирует качество 
поставок и ценовую 
политику. Председатель 
правления группы 
компаний Вадим ЧЕБАН 
рассказал Business Class о 
новых предложениях и 
возможностях для 
небытовых потребителей.

ДИНАМИКА 
ПОЛОЖИТЕЛЬНАЯ

 2% в структуре ро-
ста числа потребителей  АО 
«Молдова газ» в 2020 году соста-
вили небытовые потребители. 
Такая динамика отличается от 
показателей прошлых лет?

Вадим Чебан: -
-
-

-
-
-
-

-
-
-

-

-
-

-

 Если говорить о ка-
честве обслуживания предпри-
ятий, как оно изменилось в по-
следние годы, и что подталки-
вало эти изменения?

Вадим Чебан: -
-

-

-

-
-

-

-
-

-
-

-

-
-

КАЧЕСТВО И ТЕХНОЛОГИИ

 Очевидно, что 
основной приоритет в ра-
боте  «Молдовагаз»  — это каче-
ственное обслуживание быто-
вых потребителей. Между тем 
небытовой сектор, наверняка, 
более требователен к каче-
ственным параметрам голубого 
топлива. Или я ошибаюсь?

Вадим Чебан: -

-

-

-
-

-
-
-
-

7%
― доля альтернативных 

поставщиков газа

«Предстоит перевод учета 
потребления газа с тысяч 
кубометров на мегаватты 
по европейской модели»

«На рынок зайдут новые 
игроки, и мы готовы к этому»

-
-

-
-
-

-

-

-
-

 Какова в настоящее 
время доля АО «Молдовагаз» 
на рынке газовых услуг  B2B? В 
планы компании входит ее уве-
личение?

Вадим Чебан:

-
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-
-
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-
-

-

-

-
-
-

-
-

ОРИЕНТИРОВАННОСТЬ 
НА КЛИЕНТОВ

 Что выделяет «Мол-
довагаз»  среди других постав-
щиков природного газа небыто-
вым потребителям? 

Вадим Чебан: -

-
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ПЕРСПЕКТИВЫ РАЗВИТИЯ 
РЫНКА

 В интервью Business 
Class  в прошлом году вы отме-
чали снижение уровня поставок 

-

-
-

-
-

 Какие инноваци-
онные и технологические ре-
шения готовится предложить 
«Молдовага з» небытовым по-
требителям?

Вадим Чебан: 
-

-

-
-
-
-

-

-
-

-

-

 Зеленая энергия мо-
жет составить конкуренцию при-
родному газу в секторе В2В?

Вадим Чебан: -

-

-

газа небытовым потребителям в 
связи с последствиями пандемии 
— она остановила или ограни-
чила в работе множество пред-
приятий. Свою негативную роль 
сыграла и засуха, лишившая ра-
боты консервные и сахарные за-
воды. Какой ущерб нанесла та-
кая ситуация АО «Молдовагаз»? 
Сейчас уже наверняка есть точ-
ные цифры.

Вадим Чебан:
-
-
-

-

-

-

-
-
-
-

-
 

-

-
-
-

 Как вы оцениваете 
эволюцию рынка природного 
газа в Молдове в секторе В2В: 
что получилось, чего не достает, 
и что необходимо для хорошего 
развития?

Вадим Чебан: -

-
-
-

-

ЛОГИКА 
ЦЕНООБРАЗОВАНИЯ

 Для небытовых по-
требителей крайне важна ста-
бильность услуг, в том числе це-
новая. Удается соответствовать 
этому требованию?

Вадим Чебан:

-
-
-

-

 На региональных 
рынках газа сложились разные 
системы ценообразования. В 
итоге разница в уровне цен бы-
вает многократной. В Молдове 
потребители сетуют на высокие 
цены. Как они складываются, и 
есть ли механизмы их снижения?

Вадим Чебан: 
-
-

-

-

-
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3,5%
— прирост небытовых 

потребителей 
«АО «Молдовагаз» 

в 2018 и 2019 гг.
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